
由《每日新报》特别策划推
出，旨在服务并助力有婚房需求
的置业者在 2024 年选择到心仪
的婚房产品，现征集地铁族“婚房
搭子”。有婚房需求的置业者参
与报名，大家一起选婚房、看婚
房、聊婚房，通过选择婚房结交更
多的伙伴和朋友。

“婚房搭子”泛指当下有婚房
需求的置业者，大家可以通过新
报推荐的，适合婚房的楼盘介绍
选择满意的产品，可以通过走进

项目楼盘实地品鉴了解，大家坐
在一起共同探讨，更可以通过群
聊的方式表达对婚房需求的看点
和想法。后期将组织地铁族“婚
房搭子”们在通过本活动选择婚
房后，对婚房的装饰设计以及婚
房布局等多个方面进行规划，邀
约业内人士参与互动。

征集地铁族“婚房搭子”
520有情人“甄选爱巢”

参与互动的地铁族“婚房搭子”扫描
二维码并注明需求报名参加。

新报微信平台
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楼市是新房与二手房始终在交融的市场，人们有了改善性需

求，就会出现卖旧买新，为了孩子能在教育氛围浓郁的区域就读，人

们会选择好的教育片区的二手房为孩子上学提供便利，如果说新房

营销是在推荐产品的居住理念，二手房营销则是在为有需求的置业

者提供生活空间。随着二手房、租赁房等需求的提升，房屋中介经

纪机构也成为市场的重要角色。 本版撰文/摄影杨翔云

针对百姓买房、居住遇
到的房产问题，《每日新报》
开通“楼市维权”服务平台，
帮助解决百姓在买房、收房
以及入住中出现的普遍问
题，扫描二维码将反映的问
题上传即可。

新报开通
楼市维权
服务平台

话题互动：角色

随着楼市的快速发展，房产中
介机构在市场中扮演着多重重要
角色。

首先，它们是连接买卖双方的
重要桥梁，为买卖双方提供交易服
务，包括房地产买卖、租赁、互换代
理业务等。这些机构可以为客户
匹配合适的交易对象，协助双方签
订合同，办理过户手续等，确保交
易过程的安全和顺利。

其次，房产中介机构还为客户
提供咨询服务，帮助他们了解房地
产市场的动态、相关政策法规，以
及投资置业、房地产管理和物业管
理等方面的信息。

房产中介经纪机构提供的服
务有助于置业者做出明智的决策，
避免不必要的风险。

此外，房产中介机构还具备信

息透明的特点，能够提供全面的房
源信息，帮助客户了解房屋的详细
情况、市场价格等。通过房产中介
经纪机构，置业者可以更轻松地找
到符合自己需求的房源，提高购房
效率。

在市场竞争方面，房产中介
机构与其他房屋中介公司、房地
产开发商等存在竞争关系。为了
吸引客户，中介公司需要提供更
加优质的服务和制定有效的市场
营销策略。

然而，需要注意的是，近年来
政府对于房产中介行业的监管也
在不断加强，旨在规范市场秩序，
降低中介费用，保护消费者权益。
因此，房产中介机构在扮演市场角
色的同时，也需要遵守相关法律法
规，确保合法合规经营。

房屋中介经纪机构面对当前
的市场环境应该有更多的角色转
换，来应对挑战并把握机遇。

首先要有专业的市场趋势分
析，房屋中介经纪机构需要密切关
注房地产市场的动态变化，包括房
价走势、政策调整以及客户需求的
变化等。通过深入的市场研究，可
以洞察市场趋势，为机构的发展提
供决策支持。

其次，数字化转型和信息化建
设是房屋中介经纪机构应对市场
挑战的关键。

随着互联网的普及和技术的
发展，客户越来越倾向于通过线上
渠道获取房产信息和服务。因此，
房屋中介经纪机构需要加强线上
平台的建设，提供便捷的在线服
务，如在线房源搜索、在线咨询、在
线签约等。同时，通过大数据和人
工智能技术，房屋中介经纪机构可
以更加精准地分析客户需求，提高

服务质量和效率。
再者，要具备专业化服务和针

对置业者的更广泛细节服务，在竞
争激烈的市场环境中，房屋中介经
纪机构需要注重提供个性化的服
务，以满足不同客户的需求。

通过提供专业化的服务，房
屋中介经纪机构可以在市场中树
立自己的品牌形象，吸引更多的
客户。

此外，加强行业协作和合作也
是应对市场挑战的重要方式。房
屋中介经纪机构可以与其他相关
机构或行业组织建立合作关系，共
同推动市场的发展。

房屋中介机构还需要注重提
升员工的专业素养和服务意识。
通过加强培训和教育，提高员工的
专业水平和服务质量，为客户提供
更加优质、专业的服务。同时，建
立完善的监督和考核机制，确保服
务质量和客户满意度。
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近日，一场沉浸式的家居艺术美学
“荟客厅”品鉴会在荟聚美学家居馆（卓尚
家全球优选家居艺术空间）成功举办。这
是一场创新与思想共融的跨界活动，由荟
聚美学家居馆与卓尚家全球优选家居艺
术空间，携手青年艺术家秦玮鸿，共同引
爆这场行业全新的艺术风潮。

活动现场集结跨界艺术家、行业精英
设计师等共寻先锋艺术与潮流家居的融
合之美。据悉，卓尚家积极推动头部家居
品牌、艺术家与家居园区的跨界独立合
作，让艺术作品进驻美学空间，与家居场
景深度融合，为消费者打造全新家居艺术
生活样本。

秦玮鸿，2010年毕业于中央美术学
院雕塑系，是一位年轻有艺术才华的雕塑
艺术家。他曾举办多次个人展览，并活跃
于国际各大博览会，如巴塞尔博览会、伦
敦艺博会、纽约军械库、艺术北京等。作
品曾被纽约时报、时尚芭莎等媒体杂志刊
登报道。他的作品充满活力，色彩鲜艳，
给人带来无尽的欢乐与治愈感，其雕塑系
列作品更以独特的动物形象深入人心。

活动现场，荟聚美学家居馆主理人侯
润龙谈道，“此次很荣幸与卓尚家全球优选
家居艺术园区合作，并邀请到秦玮鸿老师

在此举办天津首个艺术展，实现了让艺术
品与家居场景深度融合，为用户打造一个
全新家居艺术的生活样本。一幅画、一件
艺术品，或一个咖啡杯，提升的是空间美
感，用户在沉浸式体验中，感受家居艺术
完美融入生活。”

秦玮鸿老师也表示共同打造这个艺
术“荟客厅”，其核心源于对家居时尚与艺
术美学不谋而合的共识。通过家居空间
去联结大众，并放大艺术品的视觉亮点，
去点亮整个家居空间的氛围。

荟聚美学家居馆秉承着“汇聚全球美
好生活”的品牌理念，聚焦于前沿家居时
尚单品，打造超3000平方米的美学馆，为
整个行业注入新的灵感和活力，触达更多
拥抱艺术、热爱生活的消费者。

新报记者夏萍文/摄

荟聚美学家居馆首度跨界艺术领域
引领行业全新艺术风潮


